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1994 wurde die ESB als Europäische Sponsoring-Börse gegründet. 2014 umbenannt in ESB Marketing Netzwerk ist sie Marktführer für Know-how und 
Kontakte im professionellen und Markt für Sport, Entertainment & Marketing. Sie bietet ihren Mitgliedern umfangreiches Know-how, branchenrelevante 
Kommunikationsmöglichkeiten, einen individuell abgestimmten Support sowie zahlreiche Kontaktmöglichkeiten. Dabei fördert die ESB gezielt Koope-
rationen und Geschäftskontakte für neues Business. Die ESB Academy ist der Weiterbildungsbereich der ESB. Praktiker und Quereinsteiger werden 
in den Bereichen Event, Sportmarketing und Sponsoring ausgebildet. Über 1000 Absolventen haben sich berufsbegleitend bei der ESB Academy 
weitergebildet und sind heute bei namhaften Unternehmen der Event-, Sport- und Marketing-Branche beschäftigt.
esb-academy.ch
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PARTNER DES ESB NETZWERKS (u.a.)



Hans-Willy Brockes
Geschäftsführer, ESB Marketing Netzwerk

Hans-Willy Brockes gehört als Gründer der ESB (Europäische Sponsoring-Börse) auch zu den 
 Begründern der professionellen Event-Management-Lehre. Seine praktische Erfahrung als  Veranstalter 
von über 200 Kongressen und Business-Events wird gepaart mit dem Praxiswissen der inzwischen 
550 ESB-Partner. Er ist Autor der «Event-Checklisten-Sammlung» sowie Leitfäden zu Sponsoring 
und Event-Management. Als Veranstalter hat er unter anderem das SPORT.FORUM.SCHWEIZ, 
360° ENTERTAINMENT, SPOBIS (Sportbusiness-Summit) sowie den SWISS MANAGEMENT RUN 
 gegründet.

EVENT-MANAGEMENT
BASIS-KURS

DER REFERENT

Teilnahmevoraussetzungen
Eine formale Teilnahmevoraussetzung besteht nicht.

Termin
Der Event-Management Basis-Kurs fi ndet zweimal jährlich statt.

Prüfung
Mit der einstündigen Klausur am Ende des Kurses erhalten die 
Teilnehmer das Zertifi kat «Eventmanager Basic». Dies wird als sechs-
monatige Berufserfahrung im Event-Bereich für den CAS Event-
Manager Studiengang der FH Graubünden und der HFT Graubünden 
angerechnet.

Kosten
Die Kursgebühren betragen CHF 1’230 und beinhalten die Teilnahme 
am 3-tägigen Kompaktkurs inkl. Vollverpfl egung, Kursunterlagen und 2 
Übernachtungen.

Ort
Tbd

«Die Inhalte des Kurses sind sehr gut 
strukturiert. In der hochmotivierten 
Gruppe konnte ich viel für die Praxis 
mitnehmen. Fallbeispiele, die durch 
Abstraktion auf verschiedene Bereiche 
anwendbar sind, runden das vielseitige 
Programm ab.»

MYI Entertainment 
Rafael Kink
Projektleiter

«Der Kurs liefert gute Beispiele aus der 
Praxis. Abwechslungsreiche Inhalte 
durch Präsentation, Theorie und Grup-
penarbeiten runden das Programm ab. 
Insgesamt eine perfekte Einführung in 
die Event-Welt.»

Ringier  
Nadine Wietlisbach
Junior Projektleiterin

Eventmanager – ein Traumberuf, den viele verfolgen. Doch welche 
Fähigkeiten braucht ein erfolgreicher Eventmanager und wer bekommt 
letztendlich die interessanten und spannenden Aufträge? Neben einer 
guten Portion Spass am Organisieren und einer hohen Motivation, 
sind ein professionelles Auftreten und das fundierte Know-how der 
Eventkonzeption und Realisation unerlässliche Grundlagen. 

Ziel der ESB Weiterbildung ist es, den Teilnehmern die Richtlinien 
des Erfolgs im Eventbereich und Live-Marketing zu vermitteln. Beim 
Event-Management Basis-Kurs handelt es sich um einen 3-tägigen 
Kompaktkurs von Freitag bis Sonntag.

FACTS



DIE ZIELGRUPPE
 Quereinsteiger & Nachwuchs-Event-Mitarbeiter aller Art, die Event-Management 

als Berufsziel haben und eine fundierte Grundlage für ihre Karriere legen wollen.
 Mitarbeitende von Tourismusorganisationen, Kongresszentren, Kultur- & Sport-

Events, Marketing- & Sponsoring-Abteilungen, Event-Agenturen, Corporate 
Events und Incentives sowie PR- und Medien-Abteilungen

 Verantwortliche, die sich einen Überblick über Theorie & Praxis des Event-Ma-
nagements verschaffen wollen.

Das Konzept ist der wichtigste Baustein eines Events; es entscheidet über 
Auftragserteilung und Erfolg. Ideenfi ndung, Recherche, Verfassen und 
Visualisieren eines Konzeptes sowie die Präsentation sind die im Einzelnen zu 
beherrschenden Schritte. Nachdem das Handwerkszeug der Event-Konzeption 
vermittelt wurde, steht dann der inszenatorische Aspekt im Mittelpunkt. Vor dem 
Hintergrund des Spannungsaufbaus/-bogens werden die einzelnen Event-Bauteile 
zusammengefügt, um dann als perfekte Event-Inszenierung überzeugen zu 
können.

Inhalt
 Kreativitätstechniken
 Strategieentwicklung
 Einbindung von Event-Konzepten in den 

 Marketing-Mix
 Verfügbarkeit von Ressourcen
 Umsetzbarkeit
 Event-Budget
 Gruppenaufgabe: Event-Konzept erstellen
 Event-Präsentation

Tag 2
Konzeption und Inszenierung 
(Samstag)

In der Einführung gibt es einen Überblick über die Geschichte der Events, deren 
Erscheinungsformen, Ausprägungen und Berufsfelder. Der didaktische Schwerpunkt 
wird auf die Defi nition von Event-Zielen gelegt. Die Teilnehmer erarbeiten sich 
das grundlegende Know-how, um Briefi ngs (Zielfestlegungen) mit Auftraggebern 
und Dienstleistern durchführen zu können. Ohne strategisches Denken und 
Grundkenntnisse im Marketing ist ein Event meistens nur zufällig erfolgreich. 
Unternehmen, die sich für Events als Kommunikationsmassnahme entscheiden, 
benötigen kompetente Ansprechpartner, welche die von ihnen verfolgten Marketing-
Ziele verstehen und erfolgreich in Strategien und Massnahmen umsetzen.

Inhalt

 Warum Events zunehmend wichtiger werden
 Definition, Ausprägungen und Erscheinungsformen
 Berufsbild & -chancen
 Event-Ziel und Zieldefinition, Zielgruppe
 Agenturen und Eventspezialisten
 Stellenwert im Kommunikations-Mix
 Geschichtliche Entwicklung des Marketings
 Auswahl der Instrumente, Definition und Begriffe

Tag 1
Orientierung und Überblick 
(Freitag)

Der Erfolg von Events hängt von vielen Faktoren ab. Daher ist eine minutiöse 
Planung unerlässlich. Es gilt: je exotischer die Location, desto aufwendiger ist es, 
eine Infrastruktur zu schaffen, die nicht zuletzt auch eine optimale Bewirtschaftung 
(Catering) gewährleistet. Auch die Sicherheit ist ein Aspekt, bei dem zahlreiche 
Vorschriften zu beachten sind. Zudem ist oftmals die benötigte Veranstaltungs- und 
Gastronomietechnik nur teilweise vorhanden, d.h. es müssen die entsprechenden 
Effekte, Medien und Anlagen rechtzeitig angemietet werden. Location, Technik und 
Logistik greifen bei der Event-Organisation eng ineinander und der Event-Manager 
muss mit seinen (Grund-)Kenntnissen das technisch Machbare und dessen 
Grenzen kennen.

Inhalt

 Event-Umsetzung: Wo Fehler passieren
 Planung & Organisation
 Location
 Sicherheit & Personal
 Event-Recht: Künstlerverträge
 Technik
 Kommunikation
 Sponsoring
 Budgetierung

Tag 3
Planung und Umsetzung 
(Sonntag)

KURSINHALTE



ANMELDUNG UNTER
esb-online.com/academy 

Event-Management Basis-Kurs inkl. 
Vollverpfl egung, Kursunterlagen und 2 Übernachtungen.

CHF 1’230 zzgl. MwSt.
Für Mitglieder ESB Marketing Netzwerk 50% Rabatt.

Kontakt

ESB Marketing Netzwerk AG
Postfach 519
CH-9000 St.Gallen
Tel. +41 71 223 78 82
esb-online.com

Ansprechpartner: Raffaela Longatti
Email: longatti@esb-online.com

«Der praxisnahe Unterricht ist bei der ESB Academy 
unschlagbar. Man erfährt nicht nur theoretisch, 
wie ein Event zu planen/organisieren ist, sondern 
bekommt den Lehrstoff von Top-Referenten mithilfe 
von realistischen Beispielen erklärt. Zudem wird 
bei der ESB einen grossen Wert auf ihr Netzwerk 
gelegt. Obwohl ich hauptberufl ich Eventmanager 
bin, konnte ich meinen «Eventhorizont» um ein 
Vielfaches erweitern und meine Professionalität bei 
der Eventorganisation beträchtlich steigern.»

Concept Solutions Veranstaltungstechnik
Dominik Hackl
Marketing Manager



KNOW-HOW

KOMMUNIKATION

KONTAKTE

ESB Marketing Netzwerk AG
Brunneggstr. 9/Postfach 519
9000 St.Gallen
Schweiz
Tel. +41 71 223 78 82
info@esb-online.com
esb-online.com


